Poljoprivredna zadruga Maslina i vino
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PIENUSAC MUSKAT ZUTI

Osvijex

ajuce brut pjenudavo vino od Muskata Zutog izrazite voénosti
énih muskatnih mirisa. Harmonija slatkih i kiselih nota sa
primjesama lipe, vinogradske breskve i citrusa.

te aroma

¢ brut sparkling wine made out of Muscat Yell
cent. Harmony of sweet and sour n,
linden, grape peach and citrus

MARASTINA

s with hints of

with a fruit intense

SYRAH (SHIRAZ)

Vrhunsko vino, na granici suho — polusuho, ljubicasto-rubin boje.

Premium violet-ruby coloured, dry to semi-dry wine.

DUX CROATORUM

Raskosno vrhunsko poluslatko erveno vino. Proizvedeno od
p h bobica grozda h sorti Dalmacije. Izrazenih
cvjetnih i mirisnih nota kupine i visnje

Rich premtuniesmi-s

red wine. Made form dried grape berries of the

Oblica, Buza, Levantink
Pendolino, Ascolana tenera

Preporuceno uz / Recommended v

R

Nncijski izazovi |
potencijal rasta

.
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Leccino, Carolea,




Nepodmireni iznos od
399.850 EUR dugovanja
banci na dan 16/2/24.

Zatezne kamate oko 29.000
EUR

Financijski izazovi

Cilj postici je dovoljnu
likvidnost za
otplacivanje svih
obaveza!

Ukljucivanjem mladih
generacija vlasnika u
upravljacku strukturu
je pokrenut proces
transformacije PZ-a.



Kljucne informacije o resursima

Tekuca vrijednost ukupnih
zaliha po VPC: 1.800.000
EUR

Vrijednost vina 1.425.000
EUR

Vrijednost ulja 396.000 EUR

Maloprodajna cijena vina i
ulja imaju sli¢nu cijenu po
litri: 15-16 EUR

Veleprodajna cijena: 12 EUR
po litri

CABERNET SAU
Vrhunsko vino punog tije

aste.
JENAK (ZINFANDEL) MAGNUM
bnih trenutaka

Zalihe vina: 85.000 litara=
121.000 butelja

Zalihe su visoke jer vina
moraju odlezavati u
prosjeku 3 godine

Zalihe ulja: 16.500 litara,
sto odgovara 33.000 boca
(0,50L)



Mjere za suocavanje s financijskim izazovima

#1.INTERVENTNA PRODAJA
ZALIHA

A. Za poboljsanje likvidnosti zadruge

B. Zbog oslobadanja kapaciteta spremnika za novo
vino




Mjere za suocavanje s financijskim izazovima

#2. POTPUNA PRERADA URODA ZA
OPTIMIZACIJU PROFITABLNOSTI

e Prekid interventne prodaje sirovine (godiSnje se prodavalo 15.000
kg grozda) tijekom berbe radi poboljsanja trenutne likvidnosti.

e Osim poboljsanja likvidnosti svjezi urod se prodavao zbog
nedostatka kapaciteta u tankovima za vino.

e Kada ne bi prodali svjeze grozde imali bi dodatnih 7.000 L vina ili
10.000 butelja, financijski radi se o dodatnih 130.000 EUR po
VPC.

e Vazna je prerada cijelog uroda, skladistenje i prodaja svih lightselection
sirovina po maksimalnim mogucim cijenama
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Ocekivane koristi od kompletne

Preradom cijelog uroda imamo
130.000 eura dodatnog
prihoda uz 60.000 eur troska
proizvodnje sto rezultira s
povecanjem profita za 70.000
EUR

Povecanje prometa sa 650.000
eura na 780.000 eura

(rast prometa od 120%)

prerade uroda

'm

Veca profitabilnost u iznosu
70.000 EUR.

Povecéanje dobiti s 25.000 eura
na 95.000 eura (rast od 280%)

Razmatranje ulaganja u nove
spremnike za preradu



Razmatranje novih spremnika

vina
Kupnjom novih Vazan korak prema
tankova bi eliminirali povecanju proizvodnje i
neizvjesnost profitabilnosti

tempiranja prodaje
vecine zaliha

Investicija u tankove ima
negativan utjecaj na
likvidnost, potrebno
financiranje

Otvoreni smo za vanjsku
financijsku potporu za ovo
ulaganje




Mjere za suocavanje s financijskim izazovima

#3.SERVISIRANJE DOSPJELIH OBVEZA

e Provedbom internih mjera za povecanje prihoda
moguce je smanjenje ukupnog duga ¢ak i bez
vanjske pomodi financiranja

e Mjere su provedive u kratkom roku- zelja nam je G’

zatvoriti veéinu dospjelog duga prema Banci M

e Cilj: smanjenje ukupnog financijskog opterec¢enja &5
i poboljsanje financijske stabilnosti '




#4. Reorganizacija poslovanja

Reorganizacija ¢e prioritetno
poceti s komercijalno
upravljackim poslovanjem, a
u drugoj fazi krece promjena
i u agro -enoloskom
segmentu

Pokrenuto shimanje
procesa-uvode se radne
procedure s opisom,
nosiocem, rokom i
odgovornoséu

Informatizacija poslovnih
procesa kroz novi ERP
sustav

Angazirati ¢emo vanjske

Cil:

konzultante za:

TrziSno pozicioniranje.
Odabir nise.

Prilagodbe proizvodnje i
asortimana proizvoda.
Zadovoljavanje potreba
kupaca i poticanje daljnjeg
rasta. (BRC konzultanti ve¢
snimaju stanje.)

Postizanje stabilne dugoroéne
profitabilnosti je krajniji cilj

- O¢ekivani uéinci mjera:
Jasnoca u identitetuy,
proizvodniji i ciljnoj skupini.

-Utjecaj: Struéno kalkulirani
troskovi, promet i profit.

-Ocekivani rast: Signifikantan
rast u odnosu na trenutno
stanje.

-Kljuéna mjera: Transformacija
svakog ploda u proizvod za
maksimalnu prodaiju.



Brzi sazetak:
Kratkorocni i dugorocni

ciljevi

Kratkorocni ciljevi:

Prodati visak zaliha.

Smanijiti dug prema Banci.

Preraditi sav urod 2024 u zalihe -tankove.
Povecati tempo prodaje.

Dugorocni ciljevi:

Daljnje povecanje prometa.

Unaprijediti proizvodnju za vecu atraktivnost
na trzistu.

Reorganizacija poslovanja kroz potpuni
preobrazaj, uz suradnju strucnjaka.



Prijedlog za
komunikaciju i dogovor :

e Planiranje nove dinamike pla¢anja anuiteta:
Dogovor o redovnim uplatama.

e Moguce opcije za zatvaranje cijelog ili dijela kredita:
Razgovor o moguénostima, zateznim kamatama i
promjeni nekretnine u zalogu.

e Alternative za reprogram kredita: Pregovaranje o

mogucim hibridnim opcijama.




Podrska buduéim
planovima

Trazimo vasu podrsku u postizanju dugorocne
stabilnosti i uspjeha.

Podrzavali ste nas i do sada - na cemu vam
iskreno zahvaljujemo. Nas cil;j je ostati aktivni
partneri i ostvariti planirane ciljeve.

Nadamo se da dijelite nasu viziju rasta i razvoja.

Dugorocni planovi zahtijevaju nove investicije, a mi é¢emo
nastojati koristiti dostupna bespovratna sredstva. Bez
vase podrske kao partnera, tesko je ostvariti sve
planirano, iako smo uvjereni u potencijal, Sto potvrduju
nasi dosadasniji rezultati u kvaliteti proizvoda i osvojene
nagrade. S hovim mjerama, uspjeh je gotovo zagarantiran.




Zakljucak

e Hvala vam na pazniji i podrsci.
e Zajednickim naporima vjerujemo da mozemo
prevladati izazove s kojima se suoc¢avamo i

ostvariti prosperitetnu buduc¢nost.
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